
قامت تواصل تيليكوم، المزود 
ال��ري��ادي لخ��دم��ات الات��ص��الات 
 MPLS المرتكزة على تقنية ال
ف��ي منطقة الخ��ل��ي��ج وال��ش��رق 
الأوس������ط، ب��ت��ق��ديم رع��اي��ت��ه��ا 
لمؤتمر وم��ع��رض الكويت لأمن 
المعلومات الذي عقد في نسخته 
التاسعة في فندق الراديسون 
بلو وعلى مدار يومين في العاشر 
والح���ادي عشر م��ن شهر مايو 
الحالي. يوفّرهذاالحدثمجموع
ةمتكاملةمن الحلول والخدمات 
المتعلقة بأمن المعلومات وإدارة 
استمرارية الأعمال والمخاطر،مع 
تعزيزالفرصة للخبراءالإقليميين 
والدوليين في هذا المجال للتواصل 
وتبادل الخبرات والأفكارحول 

اتجاهات التكنولوجيا الناشئة 
وتطبيقاتها وممارساتها.

وح���ول ه���ذه ال��رع��اي��ة، علقّ 

سالم المليفي، الرئيس التنفيذي 
لقطاع التسويق والاستراتيجية 
في تواصل تيليكوم، قائلاً: “إن 
المشاركة في مثل هذه المؤتمرات 
ت��س��م��ح ل���ت���واص���ل ت��ي��ل��ي��ك��وم 
بالبقاءعلى اضطلاع حول آخر 
المستجدات في هذه الصناعة. كما 
أن ه��ذه الم��ؤتم��رات توفر فرصة 
ك��ب��ي��رة لموظفينا يستطيعون 
م��ن خ��لال��ه��ا ت��ب��ادل المعلومات 
والاس����ت����ف����ادة م����ن الخ���ب���راء 
المتواجدين الأمر الذي سينعكس 
إي��ج��اب��اً ع��ل��ى ت��ط��وره��م المهني 
والعملي وهو ما تلتزم تواصل 
ت��ي��ل��ي��ك��وم ب��ت��ق��ديم��ه لموظفيها 
انطلاقاً من إيمانها بكونهم رأس 

المال الحقيقي للشركة”.

اقتصاد12 alwasat.com.kw

»جنرال إلكتريك« تعزز الكفاءة التشغيلية للقطاعات البحرية المختلفة

 »كي دي يو« وكيلًا مضاف القيمة 
لإعادة بيع أنظمة تحديد المواقع الديناميكيّة

2001 أعلى نسبة إيرادات منذ 

سوني تتوقع نمو أرباحها بنسبة 
 2017 73 بالمئة خلال السنة المالية 

توقعت شركة  سوني زي��ادة أرباحها التشغيلية 
بقيمة 500 مليار ين ياباني )4،5 مليار دولار أمريكي( 
للسنة المالية 2017 التي سوف تنتهي يوم 31 مارس 
2018، أي بزيادة تقدر ب� 73،2 % مقارنة بالسنة 
المالية 2016 المنتهية في 31 مارس 2017، وتعتبر 
هذه الزيادة  المتوقعة الأعلى على مدار عقدين ماضيين. 
وتستند تلك التوقعات القوية إلى مواصلة سيطرة 
سوني في قطاع الألعاب إلى جانب الإنتعاش القوي 
في قطاع أجهزة استشعار الصور وذلكبعد الأضرار 
الكبيرة الناجمة عن الزلزال. بالإضافة إلى ذلك، قد 
مثل الطلب القوي على الهواتف الذكية من قبل البائعين 

عاملاَ مؤثراً في هذه التوقعات. 
ومن المتوقع زيادة المبيعات الإجمالية والإي��رادات 
التشغيلية للسنة المالية 2017 بنسبة %5 على أساس 
سنوي لتصل إلى8تريليون ين ياباني )71.43 مليار 
دولار أمريكي(، نتيجة للتحسن الكبير المتوقع في 

قطاعي أشباه الموصلات والصور.
نظرة عامة ح��ول قطاعات الأعمال للسنة المالية 

2017 التي سوف تنتهي في 31 مارس 2018 
وعلى صعيد قطاع الحلول ومنتجات التصوير، 
فمن المتوقع نمو الإي��رادات التشغيلية والمبيعات  إلى 
640 مليار ين ياباني )5،71 ملياردولار أمريكي( 

و 60 مليار ين ياباني )535 مليون دولار أمريكي( 
على التوالي. ويعزي ذلك إلى التحسن في المنتجات 
المتنوعة، التي تعزز نماذج القيمة المضافة العالية،  
ف��ي مجال ك��ام��ي��رات الفيديو وك��ام��ي��رات التصوير 

الفوتوجرافي. 
وتتوقع سوني توسيع حجم قطاع خدمات الألعاب 
والشبكاتمحققة نسب مبيعات قوية تصلإلى 1،90 
تريليون ين ياباني )17 مليار دولار أمريكي( كذلك 
زيادة نمو الإي��رادات التشغيلية بقيمة 170 مليار ين 
)1.51 مليار دولار أمريكي( في نفس الفترة. وتأتي 
ه��ذه ال��زي��ادة الكبيرة السنوية إل��ى زي��ادة مبيعات 

الشبكة.
وفي الوقت نفسه، فإنه المتوقع أن التحسن الذي 
تشهده المنتجات المتنوعة، التي تحدثتحولاً كبيراً 
في نماذج القيمة المضافة العالية في الترفيه المنزلي 
والمنتجات الصوتية،سوف تسهم في زي��ادة نسبة 
المبيعات السنوية لتصل إلى ما قيمته 1،12 تريليون 
ين ياباني )10 مليار دولار أمريكي(. ومن المتوقع أن 
يظل حجم الدخل التشغيلي كما هو بقيمة 58 مليار 
ين ياباني) 518 مليون دولار أمريكي(، وذلك نتيجة 
إرتفاع أسعار المكونات الرئيسية، مما يقابله التحسن 

الكبير المذكور أعلاه على صعيد المنتجات المتنوعة.

سوني تتوقع ارتفاعا في ارباحها
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تواصل تيليكوم ترعى مؤتمر ومعرض 
الكويت التاسع لأمن المعلومات

سالم المليفي

كانون تطلق حملتها  »اكتشف.. 
ألهم .. طوّر« لمساعدة

أعلنت”كانون الشرق الأوسط”، 
، ع��ن مفهومها الج��دي��د “اكتشف، 
أل��ه��م، طوّر”، وال���ذي ي��أت��ي ج��زءاً 
م��ن منصة “كانون للأعمال” في 
سلطنة عُمان. وتدعم هذه المبادرة 
الرائدة قطاع الشركات في سلطنة 
عُمان بهدف رفع مستوى الإنتاجية 
وتعزيز الكفاءة والتنمية المستدامة، 
وترسيخ مكانتها باعتبارها الشريك 

المفضل لدى عملائها. 
وأقيمت الفعالية ضمن سلسلة 
فعاليات “كانون للأعمال” التي 
تعقدها الشركة في عدد من الدول 
بمنطقة الشرق الأوس��ط، في سياق 
استراتيجة “كانون” القائمة على 

مبدأ “القرب من العملاء”.
ع��ل��ى  وتعمل”كانون” 
استكشاف العالم المتغير للأعمال 
والم��ع��ل��وم��ات،وت��س��اع��د ال��ع��م��لاء 
ع��ل��ى م��واج��ه��ة ال��ت��ح��دي��ات ال��ت��ي 
تعترضهم بهدف تحسين أعمالهم. 
ويقدمالمفهوم الجديد”اكتشف، ألهم،  
طوّر” استشاراتالأعمال للشركات 
حيث تتعاون “كانون” مع عملائها 
عن كثب لإيجاد أفضل الحلولوفق 

أولويات كل منهم”. 
وق���ال أن����وراغ أغ����راوال، المدير 
ال��ت��ن��ف��ي��ذي ف��ي “كانون ال��ش��رق 
الأوسط”: “تعتبر هذه أول فعالية 
رسمية لشركة “كانون” في سلطنة 
عُ��م��ان، وال��ت��ي تسلط ال��ض��وء على 
التزامنا المتواصل بتعزيز حضورنا 
في السلطنة. ونحرص على تحقيق 
النمو والتقدم بهدف تقديم الدعم 
ال�����لازم ل��لاح��ت��ي��اج��ات الم��ت��غ��ي��رة 
لعملائنا، في ظل البيئة الاقتصادية 

المتطورة”. 
وأض��اف: “تماشياً مع فلسفتنا 

المؤسسية العالمية “كيوسي”، 
تهدف استراتيجيتنا إلى دفع عجلة 
النمو الم��س��ت��دام وت��ع��زي��ز أعمالنا 
الرئيسية، باعتبارنا شريكاً يساعد 
على إيجاد الحلول للتحديات التي 
يواجهها عملاؤنا. ويعتبر توفير 
حلول تحقق رض��ا العملاء نجاحاً 
وإنج����ازاً كبيراً بالنسبة لنا، لذا 
نحرص على بذل مزيد من الجهود 
لكي نضمن أن الحلول التي نوفرها 
لعملائنا تساهم في ح��دوث تغيير 

ملحوظ في أعمالهم”. 
من جهته قال شادي بخور، مدير 
وح��دة أعمال الشركاتفي”كانون 
الأوسط”:”كشف  ال����ش����رق 
اس��ت��ط��لاع مستقل أج��ري��ن��اه حول 
ال��ش��رق الأوس����ط، وح��م��ل ع��ن��وان 
“رؤى الشركات”، أن %70 من 
المشاركين في الاستطلاع يعتقدون 
أن الطباعة ونسخ الملفات عنصر 
رئيسي أو على درج��ة كبيرة من 
الأه��م��ي��ة. وي��ؤك��د ذل��ك ب��أن قطاع 
الأعمال يتوجه نحو الرقمنة لزيادة 
الفاعلية. إلا أننقص ال��وع��ي على 

ن��ط��اق واس��ع��ح��ول سبل التحول 
نحو الرقمنة والتكلفة المرتبطة 
بزيادة الطباعة والمسح الضوئي، 
كان إحدىنتائج الاستطلاعاللافتة 

للنظر”.
وأضاف بخور: “بفضل الخبرات 
الغنية والحلول المبتكرة للمنتجات 
ال��ت��ي ن��ق��دم��ه��ا، تعتبر”كانون” 
الشريك المثالي لإدارة العناصر 
الرئيسية للأعمال بكلفة معقولة، 
خصوصاً إذا كانت تلك العناصر 
مرتبطة بتحسين معالجة الملفات 
داخ��ل الشركات وتطبيق الرقمنة 
الآمنة”. وح��ض��ر الفعالية التي 
نظمتها “كانون” في مسقط أكثر 
م��ن 200 عميل م��ن عُ���م���ان، وتم 
تسليطالضوء على استراتيجية 
“كانون” الخاصة بأعمال الشركات، 
كما عرضت مجموعة واس��ع��ة من 
المنتجات المبتكرة التي تلبي مختلف 
احتياجات الشركات في قطاعات 
مختلفة، منها الرعاية الصحية، 
والضيافة، والإنشاءات، والتعليم، 

والحكومة.

نظّم مركز سلطان مؤخرا السحب الشهري 
لأعضاء بطاقة المكافآت الذهبية التي تندرج 
تحت جملة من التقديمات المجزية للأعضاء. 
وقد حصل كل من العملاء التاليين على جوائز 
قيمة كالتالي:  هبة عوض 600 د.ك في بطاقات 
هدايا مركز سلطان ولؤي الناظر 250 د.ك في 
بطاقاتهدايا مركز سلطان وعبد السلام الزناتي 

150 د.ك في بطاقات هدايا مركز سلطان
و قال ابراهيم دمشق، مدير برنامج مركز 
سلطان للمكافآت”: “ان هذه الجوائز النوعية 
ليست س��وى واح��دة من جملة الفوائد التي 
يقدمها مركز سلطان لأعضاءالبطاقة الذهبية! 
لقد حرصنا في تصميم البطاقة الذهبية  على 
تمييز عملائنا ومكافآتهم على ولائ��ه��م مع 

منحهم خدمة عملاء راقية”
وختمابراهيم دمشق:”” في مركز سلطان، 
نلتزم تزويد عملائنا بتجربة تسوق مميزة 
لتلبي احتياجاتهم الى الخدمات الراقية وتلقى 
رضاهم”وأضاف مشيرا ال��ى ان العملاء من 
أعضاء البطاقة الذهبية سوف يستفيدون من 
جوائز لم يسبق لها مثيل مصممة خصيصا 

لهم.

»سلطان« يعلن الأعضاء الفائزين بجوائز سحب البطاقة الذهبية

تسليم جائزة لاحد الفائزين

أعلنت وحدة أعمال الأنظمة البحرية في شركة “جنرال 
 ،)GE( إلكتريك” المدرجة في بورصة نيويورك بالرمز
عن تعيين شركة “كي دي يو وورلد وايد” وكيلاً مضاف 
القيمة لإع��ادة بيع أنظمة تحديد المواقع الديناميكيّة 

.*Sealyte و *SeaStream
وتمنح ه��ذه الاتفاقية شركة “كي دي يو” حقوق 
إعادة بيع هذه المنتجات من “جنرال إلكتريك” في منطقة 
الشرق الأوسط، بما فيها دولة الإمارات العربية المتحدة 
والمملكة العربية السعودية. وبفضل قاعدة العملاء 
المتميزة لدى “كي دي يو” في جميع الأسواق الرئيسية 
في المنطقة، سيتمكن المزيد من العملاء الاستفادة من 
أنظمة “جنرال إلكتريك” لتحديد المواقع الديناميكية التي 
تساعد البحارة المحليين على إنجاز عملياتهم بفاعلية 

أكبر وتكلفة أقل.
وبهذه المناسبة، قال تيم شويكيرت، الرئيس والرئيس 
التنفيذي لوحدة أعمال الأنظمة البحرية في “جنرال 

إلكتريك”: “باعتبارها وكيلًا مضاف القيمة لشركة 
’جنرال إلكتريك‘، ستتمتع شركة ’كي دي يو‘ بحقوق 
إع��ادة بيع تقنيات أنظمة تحديد المواقع الديناميكية 
الم��ت��ط��ورة، بالإضافة إل��ى أح��دث ابتكاراتنا البحرية 
الرقمية. ونحن ملتزمون بتوسيع نطاق عملياتنا 
الإقليمية وتعزيز النجاح المتبادل م��ع شركائنا من 
خلال تزويدهم بتقنيات بحرية متطورة تعزز الكفاءة 
التشغيلية والإنتاجية لعملائنا في القطاعات البحرية 

المختلفة ضمن الأسواق المحلية”.
وتعتبر “كي دي يو” شركة رائ��دة في مجال توفير 
الحلول الكهربائية وأعمال الأتمتة للقطاعات البحرية 
والصناعية. ومنذ تأسيسها في عام 2005، قامت الشركة 
بتطوير حلولها لمواكبة المتطلبات المعقدة وتحقيق أعلى 
مستويات الأداء في مجال خدمات الهندسة الكهربائية 

والأتمتة في القطاع البحري.
وتتقاسم كلتا الشركتين القيم ذاتها من حيث النزاهة 

والامتثال للقوانين والمعايير. وبفضل دراية “كي دي يو” 
العميقة بأسواق المنطقة وأسلوب عملها المتميز، ستساهم 
هذه الاتفاقية في تلبية احتياجات العملاء المحليين. كما 
سيتم تعزيز طواقم عمل المبيعات والخدمة لدى “جنرال 
إلكتريك” ف��ي المنطقة بمزيد م��ن الم���وارد والمهندسين 

الميدانيين المتخصصين في مجال خدمة العملاء.
  SeaStream ويتعبر نظام تحديد المواقع الديناميكيّة
الحل البحري الأحدث من “جنرال إلكتريك” ويعمل على 
تعزيز القدرة على الإحاطة بالظروف وتمكين البحارة 
م��ن خ��وض تجربة إب��ح��ار حقيقية ب��دل التركيز على 
تشغيل الأنظمة المعقدة. ويتيح النظام اختيار وضعية 
كفاءة الطاقة التي تعمل على تحسين استهلاك الوقود، 
مما يساعد في خفض التكاليف التشغيلية والانبعاثات. 
كما يستخدم النظام برنامج تنبؤي لتغيرات الموقع 
وخ��وارزم��ي��ات متطورة تساعد على توجيه السفينة 

بالشكل الأمثل لتعزيز الحد من استهلاك الوقود.

لتسهيل الوصول إلى علامات التجزئة من كل أنحاء العالم

دي اتش أل تطلق خدمة ايزي شوب في الكويت 
أعلنت دي ات��ش أل، عن إط��لاق خدمة 
اي��زي ش��وب في الكويت، والتي ستتيح 
ال��وص��ول ال��ى منتجات حصرية م��ن كل 

أنحاء العالم بنقرة بسيطة.
وأض��اف��ت الشركة : هناك حالياً عدد 
كبير من المتاجر الأميركية والاوروب��ي��ة 
والآسيوية على شبكة الانترنت التي لا 
توفّر خدمة الشحن الدولي الى الأسواق 
في منطقة الشرق الأوس��ط، ومن ضمنها 
ال��ك��وي��ت، ول��ك��ن، م��ن خ��لال خ��دم��ة اي��زي 
شوب الجديدة، سوف يتمكّن المتسوقون 
من الاستفادة من مجموعة من العروض 
المشوقة التي يقدّمها العديد م��ن تّج��ار 
التجزئة على شبكة الان��ت��رن��ت وسيتم 

تسليمهم البضائع في مقرّ إقامتهم.
وقالت : سيتعين على العملاء في البداية 
فتح حساب مع دي اتش أل من دون أية 
تكلفة إضافية، ليتم بعد ذل��ك تزويدهم 
بعناوين شحن مجانية ف��ي ال��ولاي��ات 
المتحدة الأميركية والمملكة المتحدة وهونغ 
كونغ وألم��ان��ي��ا، ترسل إليها بضائعهم 

قبل شحنها الى الكويت. إضافة الى ذلك، 
تتيح خدمة إيزي شوب التسجيل المجاني 
وحسماً بنسبة %50 على رسوم الشحن 

لأول عملية شراء.
وقال مدير دي اتش أل في الكويت عمرو 

طنطاوي،: “أنطلاقاً من مكانتنا شركة 
رائ���دة ف��ي مجال الشحن ال��دول��ي، نحن 
ملتزمون بتوفير خدمات سريعة وموثوقة 
وفي الوقت المحدد عبر أسواقنا الرئيسية، 
ويسرّنا تقديم هذه الخدمة لعملائنا في 

الكويت.
وأض���اف: “مع ال��ت��ح��وّل الكبير ال��ذي 
تشهده المدينة وتعزز روح الديناميكية 
ف��ي��ه��ا، أص��ب��ح��ت س��ه��ول��ة ال��وص��ول ال��ى 
ال��ع��لام��ات العالمية الكبرى على شبكة 
الانترنت أول��وي��ة بالنسبة للمتسوقين. 
إنطلاقاً من اتساع وشهرة شبكتنا العالمية، 
تتيح خدمة ايزي شوب توصيلاً سريعاً 
وسهلًا ال��ى مقر إقامتكم ببضع نقرات. 
كما ستسمح الخ��دم��ة للعملاء بالبقاء 
على اط��لاع على أفضل العروض المتاحة 
في الولايات المتحدة الأميركية وأوروب��ا 

وآسيا”.
وت��ت��ل��خّ��ص إح���دى ال��س��م��ات ال��ف��ري��دة 
لخ��دم��ة اي���زي ش���وب ف��ي خ��ي��ار توحيد 
المشتريات، وه��ي عملية جمع الطلبات 

المتعددة افتراضياً في رقم تتبع واحد. هذا 
الام��ر يسمح بتوصيل ال��ط��رود المتعددة 
وفق توضيبها الأصلي في عملية تسليم 
واح���دة بأسعار شحن أكثر تنافسية ، 
وستستغرق عملية تسليم البضائع الى 
الكويت مدة تتراوح ما بين أربعة وستة 
أيام عمل، وإضافة الى ذلك، ستقدّم خدمة 
ايزي شوب تسهيلات تخزين مجانا لمدة 

14 يوماً.
وقال المدير التجاري لشركة دي اتش 
أل الكويت مصطفى عثمان،: “لقد أطلقنا 
هذه الخدمة في الكويت نظراً للإمكانات 
الكبيرة التي تتمتع بها هذه السوق. نحن 
واث��ق��ون أن خ��دم��ة اي���زي ش��وب ستلقى 
أقبالاً كبيراً من قبل المتسوقين على شبكة 
الانترنت الذين كانوا يجدون صعوبة 
ف��ي السابق ف��ي ال��وص��ول ال��ى العلامات 
العالمية الرائدة والحصول على العروض 
الحصرية، كما نثق بأن خدمة ايزي شوب 
تتميز بإمكانات نمو هائلة وبأنها ستحقق 

النجاح في الأشهر القلبلة المقبلة”.

عمرو طنطاوي

شادي بخور

بإعتباره أشهر الصروح المعمارية في الكويت

المركزي يحصد جائزة التميز من معهد الخرسانة الأميركي
حصد المبنى الجديد لبنك الكويت المركزي والذي تم افتتاحه 
برعاية سامية وبحضور حضرة صاحب السمو أمير البلاد 
الشيخ صباح الاحمد الجابر الصباح في العاشر من ابريل 
الماضي على جائزة التميز التي يصدرها معهد الخرسانة 
الامريكي )ACI(، باعتباره من أشهر الصروح المعمارية 

وأبرزها في دولة الكويت ودول مجلس التعاون الخليجي.
 والجائزة التي يقدمها معهد الخرسانة الامريكي تمنح 
للمشاريع التي تأتي في الطليعة من حيث الابتكار والابداع 
والتكنولوجيا على مستوى العالم، بهدف عرضها وتعميمها 
عالميا لرصد التميز والاتج��اه��ات الحديثة في استخدامات 

الخرسانة وتكييفها لخدمة التصاميم المعمارية للمباني.
وتجدر الإش��ارة إلى أن جائزة معهد الخرسانة الامريكي 
)ACI( تعتبر الجائزة الثانية التي يحصدها المبنى الجديد 
لبنك الكويت المركزي، بعد حصوله على جائزة )ميد( لجودة 
المشاريع لعام 2016على المستوى المحلي كأفضل مشروع 
ومعلم في دولة الكويت باعتباره من المشاريع الكبرى المتميزة 

في المنطقة.
 ويتميز المبنى الجديد لبنك الكويت المركزي بتصميم متفرد 
جَمع ما بين رمزية التراث باتخاذ شكل الشراع وما بين التنفيذ 
بأحدث ما توصل إليه العلم الحديث في مجال الإنشاءات 
المعمارية الم�طُعمة بلمسات جمالية مستوحاة من التراث 
الكويتي والإسلامي فضلاً عن تسليحه بأحدث التكنولوجيات 
الرقمية والأمنية في مجالات التشغيل الآلي لمرافقه وأجهزته، 
وإف��راده لمساحات كافية لتنفيذ أعماله المنوطة به وتوفير 
بيئة عمل جيدة لموظفيه حيث تبلغ مساحة المبنى 20 ألف 
م2 وهي جزء من المساحة الإجمالية البالغة زهاء 26 ألف م2 
بعدد طوابق بلغ 44 طابقاً بارتفاع ق��دره 235م وواجهات 

حجرية وزجاجية وُظفت بطريقة مُبتكرة لتلائم بيئة الكويت 
وخصائصها ول��لإف��ادة في ذات الوقت من مصادر الإن��ارة 

الطبيعية، فضلاً عن تزويد المبنى بمواقف متعددة الطوابق 
لسيارات ضيوف البنك وموظفيه ومراجعيه.

البنك المركزي الجديد


