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تحسنت في العقارات التجارية بمنطقة العاصمة

96 بالمئة 90 إلى  »بيتك«: نسب الإشغال تراوحت بين 

اصدر  بيت التمويل الكويتى “بيتك” تقرير 
عن  نسب الإشغال والإيجارات في الربع الثاني 
2017  ، وجــاء فيه ما يلي : استقرت نسب 
الإشغال عند معدلاتها السابقة لكافة مستويات 
أنواع العقارات الاستثمارية حيث تراوحت تلك 
النسبة بين 90 - 96 %، بينما تحسنت نسب 
الإشغال في العقارات التجارية ولاسيما في 

المكاتب التي تقع في منطقة العاصمة. 
قيمة إيجارات السكن الخاص:

تتباين متوسطات القيم الإيــجــاريــة بين 
المناطق والمساحات المختلفة، ويتراوح متوسط 
القيمة الإيجارية في الدور الأرضي ثلاثة غرف 
وصالة مساحة 135م2 من 420 إلى 520 دينار 
في بناء السكن الخاص مساحة 400 متر مربع 
في محافظة حولي، بينما تصل في محافظة 
العاصمة إلى حوالي 550 دينار كما في منطقة 
اليرموك والقادسية، وإلى 600 دينار في بعض 
المناطق المتميزة فــي المحافظة مثل منطقتي 
المنصورية وكيفان، فــي حــين يبلغ متوسط 
القيمة الإيجارية في محافظة الفروانية من 320 
إلى 370 دينار ويصل في بعض المناطق المميزة 
إلى 400 دينار، ويتراوح بين 320 إلى 420 
دينار في مناطق محافظة الأحمدي بينما يرتفع 
قليلاً في بعض المواقع إلى 500 دينار، ويسجل 
من 350 إلــى 450 دينار في مناطق محافظة 
مبارك الكبير ويرتفع المتوسط إلى 480 دينار 
و500 دينار في المناطق المتميزة من المسايل، أما 
في محافظة الجهراء فتتراوح القيمة الإيجارية 
ما بين 300 إلى 400 دينار وتصل في المناطق 

المتميزة إلى 420 دينار.
القيمة الإيــجــاريــة لــلــدور الكامل مــن عقار 

السكن الخــاص مساحة 400 متر تتراوح من 
750 إلى 800 دينار في محافظة حولي وتصل 
إلى 850 في بعض المناطق المميزة، فيما تزيد 
قليلاً إلى 900 دينار في بعض المناطق الأكثر 
تميزاً، وتتراوح القيمة الإيجارية أغلب مناطق 
محافظة العاصمة مــن 790 ديــنــار إلــى 890 
دينار، وتزيد على ذلك لتتخطى 1،000 دينار 
في المناطق المتميزة مثل العديلية والفيحاء 
والــروضــة، وتــتــراوح القيمة الإيجارية لهذه 
المساحة في محافظة الفروانية من 590 إلى 690 
دينار، وتصل إلى 750 دينار في المناطق المميزة. 
وتتراوح في مناطق محافظة الأحمدي بين 590 
دينار إلى 690 دينار، بينما تبلغ  750 دينار 
وتصل إلى 850 دينار في بعض المناطق المميزة 
بالمحافظة، في حين تبلغ القيمة الإيجارية في 
محافظة مبارك الكبير من 690 دينار إلى 790 
دينار كما في منطقة أبو فطيرة وقد تصل إلى 
850 دينار في بعض المناطق المتميزة مثل 
منطقة المسايل، وفي محافظة الجهراء تتراوح 
القيمة الإيجارية لمعظم المواقع من 550 إلى 

650 دينار وتصل إلى 690 دينار في المناطق 
المتميزة كما في منطقة الجهراء القديمة. أما 
متوسط القيمة الإيجارية للدور الكامل الأول أو 
الدور الثاني من عقارات السكن الخاص مساحة 
400 متر فإنها تتراوح من 650 إلى 750 دينار 
وتــصــل إلــى 700 و800 ديــنــار فــي الأمــاكــن 
المميزة من مناطق محافظة حولي، بينما في 
محافظة العاصمة تتراوح من 690 دينار إلى 
790 في أغلب مناطق المحافظة وتصل إلى 850 
في بعض المناطق فيما تتخطى 900 دينار في 
بعض المواقع المتميزة، وفي محافظة الفروانية 
تتراوح بين 490 إلى 590 دينار، وتزيد على 
ذلك بعض الأماكن المتميزة لتصل 650 دينار في 

المناطق المتميزة بالمحافظة.
وتبلغ القيمة الإيجارية في مناطق محافظة 
الأحمدي من 490 إلى 590 بينما تزيد على ذلك 
بعض مناطق المحافظة، وتتراوح من 590 إلى 
690 دينار في معظم مناطق محافظة مبارك 
الكبير، أما في محافظة الجهراء فتتراوح القيمة 

الإيجارية من 450 إلى 550 دينار.

قيمة إيجارات السكن الاستثماري:
تبلغ القيمة الايجارية للشقة المكونة من 
غرفتين وصــالــة مساحة 60م فــي محافظة 
العاصمة من 310 إلى 330 دينار، بينما تتراوح 
لنفس المساحة في محافظة حولي من 280 إلى 
300 دينار وقد تزيد إلى 320 دينار، في حين 
تبلغ في محافظة الفروانية من 260 إلى 290 
دينار، وفي محافظة الأحمدي بين 250 إلى 270 
دينار، بينما تتراوح من 280 دينار إلى 300 
دينار في محافظة مبارك الكبير، وفي محافظة 

الجهراء من 270 إلى 300 دينار.
أما الشقق غرفتين وصالة مساحة 70 إلى 
74 متر فقد استقرت القيم الإيجارية في الربع 
الثاني عند مــا بــين 340 إلــى 360 ديــنــار في 
محافظة العاصمة، وبين 310 إلى 350 دينار 
في مناطق محافظة حولي، وتراوحت بين 290 
إلى 320 دينار في محافظة الفروانية وكذلك 
في محافظة الأحمدي، بينما في محافظة مبارك 
الكبير بين 310 إلى 330 دينار، وفي محافظة 

الجهراء بين 300 إلى 330 دينار.

أما الشقق الاستثمارية مساحة من 80 إلى 
85 متر مربع فقد سجلت القيمة الايجارية لها 
بين 370 إلى 390 دينار في محافظة العاصمة، 
ومن 340 إلى 370 دينار في مناطق محافظة 
حولي، بينما تراوحت من 340 إلى 360 دينار 
في محافظة الفروانية، في حين تبلغ القيمة 
الايجارية من 310 إلى 330 دينار في محافظة 
الأحــمــدي وتصل إلــى 360 ديــنــار فــي كــل من 

محافظة مبارك الكبير والجهراء.
فــي حــين تــتــراوح القيم الايــجــاريــة للشقق 
مساحة 100 إلى 110 متر مربع بين 420 إلى 
440 دينار في مناطق محافظة العاصمة، وبين 
390 إلى 410 دينار في مناطق محافظة حولي، 
وتصل إلى 390 و410 دينار في بعض مناطق 
محافظة الفروانية، في حين تــتــراوح القيمة 
الايجارية بين 360 إلى 380 دينار في معظم 
مناطق محافظة الأحــمــدي، بينما ترتفع في 
محافظة مبارك الكبير قليلاً لتتراوح بين 390 
إلى 410 دينار، وتصل إلى 380 و410 دينار 

في محافظة الجهراء.

قيمة إيجارات العقارات التجارية: 
أما متوسط معدل إيجار المتر التجاري للـدور 
الأرضي، فيتراوح متوسط الإيجار من 20 إلى 
45 دينار للمتر المربع كما في منطقة حولي 
بينما يصل إلى 40 دينار في المواقع المتميزة من 
منطقة المدينة بمحافظة العاصمة بينما يزيد عن 

ذلك ليصل إلى 50 دينار في منطقة السالمية.
يبلغ معدل إيجار المتر المربع من المكاتب في 
الميزانين من 12 دينار ويصل إلــى 16 دينار 
في بعض الأماكن المتميزة والمساحات الكبيرة 
نسبياً في العاصمة، كما يبلغ في مناطق حولي 
والفحيحيل والمنقف 12 دينار و13 دينار وقد 
يصل إلى 14 دينار في منطقة الفروانية أو ما 
يزيد حسب الموقع ونوعية التشطيب وما يقدمه 

من خدمات للمستأجرين ورواد العقار.
قيمة إيجارات القسائم الصناعية: 

يــتــراوح متوسط السعر التأجيري للمتر 
ــي معارض في  المربع الصناعي للدور الأرض
منطقة الشويخ الصناعية وكذلك في منطقة 
الري من 6.5 إلى 18 دينار، إذ تختلف الأسعار 
ــرى  ــع وبــاقــي المــمــيــزات الأخ ــواق بــاخــتــلاف الم
والمساحة، في حين يبلغ متوسط سعر المتر 
التأجيري للدور الأرضي في منطقة العارضية 
)المــخــازن( من 6.5 إلى 7 دينار، بينما يرتفع 
عن ذلك بكثير في منطقة العارضية ) الحرفية( 
ليسجل من 12 إلــى 20 دينار لمتوسط سعر 
المتر التأجيري للدور الأرضــي، كما يبلغ المتر 
في منطقة شرق الأحمدي من 10 إلى 15 دينار، 
بينما تراوحت الأسعار في منطقة الفحيحيل 
الصناعية بين 12 إلى 18 دينار للمتر المربع في 

الدور الأرضي.

3 جدول توضيحي 

مع »هيوليت باكارد إنتربرايزHPE« لتزويد الحلول الرقمية في الشرق الأوسط وأفريقيا

25 مليون دولار  »جنرال إلكتريك« توقع اتفاقية شراكة بقيمة 

وقعت شركة “جنرال إلكتريك”، المدرجة في 
بورصة نيويورك بالرمز GE، اتفاقية شراكة 
استراتيجية مع “هيوليت باكاراد إنتربرايز 
)HPE(” لتزويد أحــدث الحلول الصناعية 
الرقمية المبتكرة التي تطورها “جنرال إلكتريك 
الرقمية” وعلى نطاق واسع في مناطق الشرق 
الأوســط وأفريقيا وتركيا. وتعتبر الاتفاقية 
التي تمتد لثلاث سنوات الأولــى والأكبر من 
نوعها في المنطقة، وستركز بشكل رئيسي على 
أمن الفضاء الإلكتروني في تقنيات العمليات 
التشغيلية، مع إمكانية الانتقال نحو حلول 

رقمية أخرى في المستقبل. 
ــة بـــدايـــةً عــلــى حلول  ــراك ــش وســتــركــز ال
OpSheild التي طورتها “جنرال إلكتريك 
الرقمية” خصيصاً لحماية البنى التحتية 
الرئيسية، وهــي التقنيات التي جــاءت ثمرة 
سنوات من الاختبارات والتقييمات التي تمت 
على الأجــهــزة في مئات المنشآت الصناعية. 
وتساهم تقنية OpShield في التقليل من 
مخاطر وقف العمليات لأسباب متعلقة بأمن 
ــول  الإنــتــرنــت، ورفـــع مستوى حماية الأص
مــن الأضـــرار الناجمة عــن المشكلات الأمنية 
الإلكترونية، وحماية المعلومات الصحية 
المحمية، والحد من مخاطر الإضرار بالسمعة 
وســرقــة الملكية الفكرية بسبب الهجومات 
الإلكترونية، وتعزيز ثقة العملاء بالتحول 

الرقمي وتحسين الأصول. 
وخــلال السنة الأولــى من الشراكة، سيتم 
توزيع حلول أمــن الفضاء الإلكتروني التي 
طورتها “جنرال إلكتريك الرقمية” من خلال 
شبكة شــركــاء قــنــوات “HPE” فــي الشرق 
الأوســط وأفريقيا وتركيا، مع التركيز بشكل 
خاص على منطقة الخليج والمشرق العربي 
وشــمــال أفريقيا وجــنــوب أفريقيا وتركيا. 

وعبر شبكة الشركاء الحالية التي تضم أكثر 
من 1500 شريك في المنطقة، ستتعاون كل 
مــن “HPE” و”جنرال إلكتريك الرقمية” 
لتزويد التقنيات الرقمية وحلول الأمن الدقيقة 
للعمليات الصناعية وشبكة البنية التحتية. 
 HPE“ )HPE“ وسيضمن برنامج شركاء
Partner Ready Program(- الــذي 
تم تصنيفه كأفضل بــرنــامــج للشركاء في 
أوروبــا والشرق الأوسط وأفريقيا-1 تدريب 
 ”HPE“ واعتماد أكثر من 340 من خبراء
وشركاء مبيعاتها ومواردها التقنية على حلول 
“جنرال إلكتريك الرقمية” لتزويدها عبر البنية 
 .”HPE“ ــوادم وأنظمة تخزين التحتية لخ
وبالإضافة إلى ذلك، سيتم العمل على التنسيق 
بين الإمكانات الأمنية لشركة “HPE” للبنية 
التحتية لتقنية المعلومات والحــلــول التي 
تزودها “جنرال إلكتريك” لتقنيات العمليات 

التشغيلية. 

بهذه المناسبة قال علي صالح، نائب الرئيس 
الأول والرئيس التجاري لدى “جنرال إلكتريك 
الرقمية” في الشرق الأوسط وأفريقيا وتركيا: 
“ستتيح لنا هذه الشراكة تمكين أهم عملائنا 
وشركائنا فــي المنطقة مــن المــضــي قــدمــاً في 
التحول الرقمي لعملياتهم فــي بيئة آمنة. 
ولدى شركة ’HPE‘ أقوى برنامج للشركاء 
في القطاع لإدارة شراكة من هذا الحجم وبهذه 
الأهمية، والعمل على بناء منظومة عمل رقمية 
آمنة والتواصل مع العملاء بشكل أكثر سرعة 

وفعالية بالاعتماد على نموذج عمل مبتكر”. 
من جانبه قال يوهانس كوخ، نائب الرئيس 
لمجموعة المــؤســســات و المــديــر الأداري لدى 
“هيوليت باكارد إنتربرايز HPE” في الشرق 
الأوســط و افريقيا و شــرق أوروبـــا : “تمثل 
ــذه الاتفاقية الــتــي تغطي مناطق الشرق  ه
ــط وأفريقيا وتركيا امــتــداداً للشراكة  الأوس
القوية التي تجمعنا بـ ’جنرال إلكتريك‘ على 

المستوى العالمي لمساعدة عملائنا وشركائنا 
ــول إنــتــرنــت  ــل ــن أحــــدث ح ــادة م ــف ــت ــي الاس ف
الأشياء الصناعية وتعزيز التحول الرقمي 
في عملياتهم. وبالنظر إلى المتطلبات الأمنية 
الخاصة بالمعلومات والتقنيات التشغيلية، 
وتنامي الحاجة إلــى حماية البنى التحتية 
الرئيسية، فإن الاتفاقية ستقدم فرصاً مثالية 

في هذا المجال لعملائنا في المنطقة”.  
كما اتفق الطرفان أيضاً على مناقشة إمكانية 
تقديم تطبيقات “بريديكس Predix” في 
السوق، وهي منصة إنترنت الأشياء الصناعية 
التي تربط بين الآلات والبيانات والأشخاص 
لدعم الشركات الصناعية الرقمية المستقبلية. 
وتــشــكــل بــرمــجــيــات “بريديكس” المرتكز 
الرئيسي الذي يتيح للشركات الصناعية جمع 
البيانات بأمان وتحليلها في الوقت الفعلي، مما 
يساهم في تعزيز كفاءة العمليات التشغيلية 
وسرعتها وذكائها. وستقوم “جنرال إلكتريك 
ــارد إنــتــربــرايــز  ــاك الرقمية” و”هيوليت ب
HPE” ببحث تطوير تطبيقات “بريديكس” 
للاستخدام في مواقع العمل، حيث تعد المنصة 
الوحيدة من نوعها من حيث توفير إمكانات 
الاتصال على من الآلات والمنشآت ومنها إلى 
السحابة مما يضمن رؤية واضحة لأداء أجهزة 

الشركة ومعداتها وعملياتها وكوادرها. 
وكانت “جنرال إلكتريك” قد أطلقت تقنياتها 
الرقمية الحديثة في الشرق الأوسط وأفريقيا 
وتركيا عبر عدد من الاتفاقيات الهامة التي 
أعلن عنها على مــدى الــعــام المــاضــي. ولــدى 
الشركة في المنطقة، التي تتواجد فيها منذ 
أكثر من 80 عاماً، ما يزيد عن 20 ألف موظف 
يعملون فــي قطاعات الــطــيــران والتقنيات 
الرقمية والرعاية الصحية والنفط والغاز 

والطاقة والنقل.

خلال توقيع الاتفاقية

»أكتيف تريدس« ترفع سقف حماية أموال العملاء إلى مليون جنيه استرليني
أعلنت ’أكتيف تريدس ‘، عن قيامها بزيادة تأمين حماية 
أموال العملاء من 500 ألف إلى مليون جنيه استرليني  وذلك 

.)FSCS( بالإضافة إلى مخطط تعويضات الخدمات المالية
وباعتبارها شركةً مرخصةً في المملكة المتحدة، تحظى 
’أكتيف تريدس‘ بتغطية من قبل مخطط تعويضات الخدمات 
المالية )FSCS( القياسي. ويوفر هذا المخطط الذي تم إطلاقه 
في عام 2001 الحماية للعملاء إذا لم تتمكن إحدى الشركات 
المخولة من تسديد مبالغ المطالبات المرفوعة ضدها والتي تصل 

قيمتها حتى 50 ألف جنيه إسترليني لكل عميل.
ومع مكاتبها المنتشرة في أوروبــا والشرق الأوســط، سبق 

لشركة ’أكتيف تريدس‘ أن قدمت لجميع عملائها تأميناً 
بقيمة يصل حتى 500 ألف جنيه إسترليني. والآن، وكجزء 
من التزامها المستمر بحماية قاعدة عملائها العالمية، ضاعفت 
الشركة سقف مبلغ التأمين ليصل إلى مليون جنيه إسترليني 
دون فــرض أي تكلفة إضافية على عملائها. وستوفر هذه 
الحماية المعززة المزيد من الضمانات للعملاء الذين يمتلكون 

استثمارات أكبر.
وبهذا الصدد، قال جورج البتروني، مدير منطقة الشرق 
الأوسط لشركة ’أكتيف تريدس‘: “تتمحور قيمنا المؤسسية 
حــول احتياجات عملائنا، ويعتبر قــرارنــا بــزيــادة مستوى 

الحماية التي نقدمها بمثابة مثال آخر على ذلك. وفي الأوقات 
التي يشهد خلالها القطاع تغيرات متسارعة، تحتاج السوق 
لدرجة من الأمــن، ويسعدنا أن نتخطى توقعات العملاء في 
هذه الصدد حيث قمنا بتطبيق حماية الرصيد السلبي في عام 
2013. وتشهد قاعدة عملائنا العالمية المكونة من أكثر من 
50 ألف عميل زيــادةً ملموسةً على أساس سنوي، حيث قمنا 
بتسجيل حوالي 20 ألف متداول نشط خلال الربع الثاني من 
عام 2017، كما اقترب متوسط حجم التداول الشهري من بلوغ 
90 مليار دولار خلال الفترة الممتدة بين يناير ويوليو 2017، 

ما يثبت مدى نجاحنا في تلبية تطلعات السوق”.

2 جدول توضيحي  1 جدول توضيحي 

أعلن معهد المحللين الماليين 
المعتمدين، الجمعية العالمية 
لممتهني الاستثمار التي تضع 
مــعــيــار الــتــفــوق والاحـــتـــراف 
المهنيين، الــيــوم عــن اعتزامه 
افتتاح مكتب جديد في الشرق 
ــــام 2018.  ـــي ع الأوســــــط ف
وســيــعــمــل المــعــهــد مـــن خــلال 
شراكة وثيقة الصلة مع سوق 
أبوظبي العالمي، المركز المالي 
الدولي في أبوظبي لتأسيس 
تواجد جديد له لتطوير وتعزيز 
مهمته في قيادة مهنة الاستثمار 
من خلال إرســاء أعلى معايير 
الأخلاقيات المهنية والتعليم 
والتميّز المهني لدعم المجتمع في 

نهاية المطاف.
وستستهل ترتيبات افتتاح 
المكتب بحفل توقيع مذكرة 
تفاهم بين معهد المحللين الماليين 
ـــوق أبوظبي  المــعــتــمــديــن وس
الــعــالمــي فــي أكــتــوبــر 2017 
في أبوظبي. ويؤكد التعاون 
ـــوق أبوظبي  ــين المــعــهــد وس ب
العالمي الالــتــزام المشترك لكلا 
ـــي المــســاهــمــة  ــين ف ــت ــس ــؤس الم
بتطوير مــركــز دولـــي متميز 
للمعرفة فــي الــشــرق الأوســط 

وخارجه.
وتعد منطقة الشرق الأوسط 
وشمال أفريقيا )مينا( سوق 
نمــو رئيسية لمعهد المحللين 
الماليين المعتمدين، حيث تضم 
5200 عضو من أعضاء وحملة 
ـــادات المــعــهــد وثماني¹  ـــه ش
ــات مــحــلــلــين مــالــيــين  ــي ــع ــم ج
ــد بلغ إجمالي  معتمدين. وق
عــدد المرشحين الــذيــن سجلوا 
لامتحانات المحلل المالي المعتمد 

ــن سائر  ــي يــونــيــو 2017 م ف
أنحاء المنطقة 5773 مرشحاً، 
بــزيــادة بنسبة %8 عن العام 
ـــدد من  ــر ع ــب ــق، مــع أك ــاب ــس ال
المرشحين من الإمارات العربية 
المــتــحــدة )1909( مــرشــحــاً، 
والمملكة العربية السعودية 
)869( مرشحاً، ومصر )544( 

مرشحاً.
وفي هذا السياق، قال جاري 
بيكر، المــديــر التنفيذي لمعهد 
المحــلــلــين المــالــيــين المعتمدين 
لمنطقة أوروبا والشرق الأوسط 

وأفريقيا:
“ من خلال إقامة وجود دائم 
لمعهد المحللين الماليين المعتمدين 
ــإن افتتاح هذا  فــي أبــوظــبــي، ف
ــب الجـــديـــد يـــؤكـــد على  ــت ــك الم
التزامنا تجــاه منطقة الشرق 
الأوسط وشمال أفريقيا. ونحن 
متحمسون لإمــكــانــيــة إقــامــة 
تعاون أكثر فعالية مع جمعياتنا 
المحلية في المنطقة التي حققت 

نــتــائــج رائــعــة فــعــلاً لمرشحي 
برنامج المحلل المالي المعتمد، 
ــادات  ــه ولأعـــضـــاء وحــمــلــة ش
المعهد في سائر أنحاء منطقة 
الشرق الأوسط وشمال أفريقيا 
)مينا(. كما بامكاننا من خلال 
دعم جمعياتنا المحلية مضاعفة 
جهودنا لإرساء النزاهة وتعزيز 
شفافية السوق، وإضفاء الطابع 
المهني والتميّز في قطاع إدارة 

الاستثمار الإقليمي”.
ـــه قــــــال حــمــد  ـــب ـــان مـــــن ج
المــزروعــي، مدير إدارة المــوارد 
البشرية والخدمات العامة في 
ســوق أبوظبي العالمي: “نحن 
مــتــحــمــســون لانــضــمــام معهد 
المحللين الماليين المعتمدين إلى 
ــرة ســوق أبوظبي العالمي.  أس
ومنذ أن أعلن ســوق أبوظبي 
العالمي عــن مركز المــواهــب في 
مايو من العام الجــاري، تلقينا 
ردود فعل إيجابية ومساندة 
مــن مجلس أبوظبي للتعليم، 
ومؤسسات أبوظبي الرئيسية، 
وكليات إدارة الأعمال العالمية 
وأصـــــحـــــاب المـــصـــلـــحـــة مــن 
الشركات. وستوفر أكاديمية 
سوق أبوظبي العالمي، التي تعد 
إحــدى الركائز الاستراتيجية 
لمركز المــواهــب، قريباً مناهج 
شــامــلــة لــلــتــدريــب والــــدورات 
التعليمية لــقــطــاع الخــدمــات 
المالية. ونأمل أن نعمل بشكل 
وثيق مع معهد المحللين الماليين 
المعتمدين بغية استكشاف 
مــبــادرات جديدة تعزز قــدرات 
ــراء  ـــرات خــب ـــب وكـــفـــاءات وخ
الخــدمــات المالية فــي أبوظبي 

والمنطقة ككل”.

لخدمة منطقة الشرق الأوسط وشمال أفريقيا

معهد المحللين الماليين يعتزم افتتاح 
مكتبا اقليمي جديد في أبوظبي

حولي في  دينار  و800   750 تتراوح    الخاص  السكن  بعقار  للدور  الإيجارية  القيمة 
دي��ن��ارا  790 إل��ى  دي��ن��ارا   690 م��ن  الإي��ج��اري��ة  القيمة  فيها   بلغت  الكبير  م��ب��ارك  محافظة 

الم��رب��ع ل��ل��م��ت��ر  دي���ن���ارا   45 إل����ى   20 م���ن  ي���ت���راوح  ال���ت���ج���اري   الم���ت���ر  إي���ج���ار  م���ع���دل  م��ت��وس��ط 

الرقمية«  إلكتريك  »جنرال  تقنيات  وأح��دث  الإلكتروني  الفضاء  أمن  حلول  تقدم  شراكة 

جاري بيكر

قــال متحدث بــاســم رويـــال داتـــش شــل امس  
الأربعاء إن الشركة تخوض عملية بيع حصتها 
البالغة 20 في المئة في حقل غرب القرنة1- النفطي 

بالعراق.
تأتي الخطوة في الوقت الذي قالت فيه الشركة 
الإنجليزية الهولندية إنها أعادت تسليم العمليات 

في مشروع مجنون النفطي إلى الحكومة العراقية. 
والحقل أحد أكبر حقول في العراق العضو بمنظمة 

البلدان المصدرة للبترول )أوبك(.
وأكــد متحدث باسم الشركة أن حصة شل في 
حقل غــرب القرنة، الــذي تديره اكسون موبيل، 

تخضع لعملية بيع في الوقت الحالي.

شل تبيع حصتها في حقل غرب القرنة النفطي بالعراق


